
祁劲松从 1998 年开始做互联网业务，一直主攻的数据中心业务并不成功，反倒是无

心插柳的邮编索引网站收获意外的惊喜，获得高流量。然而，正当他准备把“副业”

当个“事儿”来做时，却苦于没有广告客户。直到在 2005 年初次尝试了 Google 

AdSense，当天就获得收益，自此开启了与 Google AdSense 的七年合作旅程。祁

劲松说，“对于中小网站的站长来说，只要把自己的网站踏踏实实做好，再充分运用 

Google AdSense，就不愁没有收入。” 

   从一个网站，到一系列八个网站；

   从单一语言的信息索引网站，到拥有 50 种语言的国际化网站；

   从单一的桌面版，到扩展出移动终端版本；

   从第一天收入九美元，到现在每天进账几百美元。

祁劲松 AdSense  账户里的数字和他的互联网事业一直在攀升。每次说起这些，他都

非常自豪，“AdSense 在我们网站的所有在线广告中，占比超过 90%，网站收入平

均每年增长近两倍，到今年，网站通过 Google AdSense 增加的年收入累计超过一百

倍以上”。

七年的时间，他从摸着石头过河，到成长为精通 AdSense 各个环节的资深用户，并将多

年使用 AdSense 的点点滴滴记录成书 —《Google AdSense 实战宝典》，“我从 2009 

年底开始筹备，总结出 AdSense 的知识、技巧和自己的使用经验、教训。因为我发现一

些介绍网站赚钱方法的书中充斥着不少群发垃圾信息、伪原创采集站等非正规方法，这

些方法不可能长期有效，而且限制网站的大规模发展。而我一直在用 AdSense，这才是

网站能够正经赚钱、持续发展的唯一捷径，只要掌握要领，就可以迅速提高收入。” 

Google AdSense 轻松实现盈利

谈到第一次和 Google AdSense 的合作，祁劲松仍记忆犹新，“我们从 98 年就开始做

互联网业务，当时的主业是数据中心，只是利用业余时间做了一个很简单的邮政编码

应用放在网上。虽然当时网站没有收入，但我的原则是既然做了就得做好，所以一直

在对网站不断改进，这期间也有人曾想在网站投放广告，不过我们从来没想过利用它

赚钱。直到 05 年，我们发现网站流量很高，就打算把它正式运营起来。但当我们想去

找广告时反而找不到了，这个时候就想到了 AdSense。第一天在线提交申请，很快就

通过了审批，当天晚上我们就把广告代码嵌入了网页，第二天晚上打开 AdSense 后台，

居然已经进账 9 美元。”

武汉市劲捷电子信息有限公司创建于 1998

年 4 月，是一家吸纳了美国微软公司风险投资

的从事电子信息产业研究开发及市场推广的

高科技公司。公司拥有信息产业部颁发的电

信与信息服务业务经营许可证，是政府认证

的高新技术企业，具有软件企业和软件著作

资质。公司现有高端的互联网数据中心、一

流的研究开发设备、完善的办公环境，一批

高素质人才组成强有力的研发和销售精英团

队，遍布全国各地的各行各业上万用户基础

是对我们工作最好的认可。

关注 AdSense 中文博客： 

google.com.hk/ggblog/adsense-zhs

来新浪微博互动： 

weibo.com/adsensechina

以及访问在优酷上的视频空间：

u.youku.com/adsense

成功案例

Google AdSense - 让成功可以复制
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广告与网页内容完美匹配确保用户体验

从最初的邮编索引网站到现在，七年时间，祁劲松负责的每一个网站都在用 AdSense。

不过，就像其它网站运营者一样，祁劲松也曾有过其它想法，“我们曾经尝试过很多广

告联盟，但无论从收入或者内容匹配上看，都不如 Google AdSense。在收入方面 

AdSense 比其它联盟高出几倍，即使同一个广告位或者同一个展示量相比也如此；而

在广告与网站内容的匹配方面，Google 也做得更专业，有些联盟会出现大量的不相关

低质广告，长此以往，用户体验必定越来越差，所以后来逐渐放弃了其它平台。”那之

后，祁劲松的网站再也没离开过 Google AdSense。

Google 完整产品矩阵助力拓展海外业务

不仅如此，祁劲松和他的团队已经将自己的“地盘”划到了国外，“最近几年我们一

直在拓展国外业务，Google 的全球优势在这个过程中给了我们极大的帮助，无论是

AdSense 还是 Google 搜索、Google 翻译等其它产品和工具，我们一直都在用，它

能够帮助我们拓展到全世界各地。例如在国内寻找广告商，虽然麻烦但不是不可能，

但如果是把范围扩大到世界各地，几乎是不可能完成的事。像我们做邮编查询，每个

国家都有需要，如果把一个网站扩展出 50 种语言，桌面版加上利用 Google 移动广告

的手机版，页面数量就能扩展到 100 倍，而这时，只有 Google AdSense 能够匹配出

符合任一国家、语言的广告，这也是 Google 对我们最大的帮助。”

复制成功   实现个人事业横向发展

如今祁劲松已经成为一位知名站长，旗下拥有 8 个信息索引类为主的网站，而且还

拥有了自己的团队，祁劲松说这都离不开 Google AdSense，“无论是一个人或者一

个团队，都不可能把大部分精力放在寻找广告客户上，即使偶尔有一两个客户主动

找到网站，投放的时间、内容、金额都有限。使用 Google AdSense 之后，我不再

需要管理广告内容，也不用去找广告客户，AdSense 就是我们最合适的广告来源，

我们只要专心把内容做好！这对于个人站长或者一个中小型网站来说是最重要的，

因为任何广告的产生，首先需要一个有内容有价值的网站，这也是我们能够发展成

团队的重要原因。”

过去，他在个人博客中分享经验，如今，他又把阵地转移到了微博，为 AdSense 用户

答疑解惑，并不断接受媒体访问为后来的新用户指点迷津，以帮助更多人提高收入，

获得长远发展 — 他希望自己的成功可以被后人复制，甚至超越。

专注你的网站内容质量和用户体验，收入

的事情不用操心，都交给 Google AdSense

打理。

- 武汉市劲捷电子信息有限公司

创始人 祁劲松
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